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免责声明/Disclaimer

本数据由京投轨道交通科技控股有限公司（以下简称“该公司”）提供，未

经任何第三方独立核实。任何明示或暗示的声明或保证以及任何信任均不得

建立于本演示稿的数据或包含之信息。本数据所有信息皆以公司公告信息为

准。对于任何因本数据提供或包含之信息所导致的损失，该公司及其子公司、

顾问或代表概不负责。本数据提供或包含的信息如有变动，恕不另行通知，

同时对数据的准确性不作保证。本资料属于高度机密，仅供您参考并在起草

与该公司有关的研究报告时使用，不得复印、复制或以任何方式散发给其他

人。

通过参加本次介业推介会，阁下承诺，阁下对于自己对市场和公司在市场中

的地位所作的评估负全部责任，阁下会开展自己的分析，并对自己对未来潜

在的公司业务发展所形成的观点负全部责任。

本演示不构成在任何国家或地区（包括但不限于美国境内和香港地区）出售、

购买或认购任何证券的要约或要约邀请，或此要约或要约邀请的一部分，或

构成参与投资活动的邀请。本演示的任何部分均不得构成任何合同、承诺或

投资决定的基础，并且任何合同或承诺也不得依赖本演示的任何部分。

免责声明/Disclaimer
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经营业绩主要指标
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营业收入 毛利率

权益股东应占溢利 在手订单

人民币426,211千元 ，同比上升1.4%

港币468,982千元 ，同比下降0.9%

40.4%，同比上升0.6百分点

人民币8,757千元 ，同比增长94.0%

港币9,636千元 ，同比增长89.6%

港币27.7亿元 ，较2023年末增长9.5%

注：港元/人民币2024上半年平均汇率0.9088，2023年同期为0.8886，涨幅约2.3%



营业收入——按业务板块分类
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473,188 468,982 

420,475 426,211 

2023年中期 2024年中期

营业收入 收入构成（按业务分类）

单位：千港元/千人民币元 单位：千港元

167,374 

165,240 

136,368 

2023年中期 2024年中期

243,942 

143,247 

85,999 

2024年上半年，本集团实现收入港币469.0百万元，同比下降0.9%（人民币426.2百万元，同比增长1.4% ），其中：

 智慧乘客信息服务业务同比下降31.4%，主要由于PIS业务本期到达收入确认时点的项目较少；

 数据与集成服务业务 同比上升15.4%，主要由于北京地铁28号线通信集成项目、北京轨道交通自动售检票系统技术改造二期工程变更项目，

以及天津地铁7号线一期工程AFC系统集中确认收入；

 智慧基础设施业务 同比上升58.6%，主要由于“智慧+”业务持续发展，市郊铁路壁铜线弱电系统重点项目持续集中确认收入，以及民用通

信业务持续发展。

港币 人民币

(52%)

(30%)

(18%)

(36%)

(35%)

(29%)



营业收入——按项目所在地分类
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京内业务

单位：千港元

 京内业务方面：北京地区业务收入248,928千港元，同比上升36.9%，主要由于上半年北京市轨道交通12号线AFC项目以及北京轨

道交通AFC2.0项目集中确认收入；

 京外业务（含香港）方面：京外地区业务收入215,689千港元，同比下降21.7%；其中，香港市场业务10,979千港元，同比上升

12%，就香港市场而言，收入上升主要由于期内新增一次性备件订单收入；

 海外业务方面：海外项目收入4,365千港元，同比下降72.5%，主要由于上期占比较大的孟买2号及7号线已完工，浦那地铁3号线

等项目本期未达收入确认时点。同时，其他海外市场项目收入较去年同期有所增加。

181,873 

248,928 

2023年中期 2024年中期

京外业务

单位：千港元

275,426 

215,689 

2023年中期 2024年中期

海外业务

单位：千港元

15,889 

4,365 

2023年中期 2024年中期



毛利率
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智慧乘客信息服务 数据与集成服务 智慧基础设施信息 综合毛利率

39.8% 40.4%

2023年中期 2024年中期

综合毛利率40.4%，同比上升0.6个百分点：

 智慧乘客信息服务业务毛利率55.4%，同比上升6.5个百分点，主要由于期内到达收入确认时点的地铁业务项目较少，毛利较高的高

铁业务在该业务板块占比较高；

 数据与集成服务业务毛利率18.4%，同比下降4.8个百分点，上半年集中确认收入的北京市轨道交通12号线AFC项目以及北京轨道交

通AFC2.0项目毛利较低；

 智慧基础设施信息业务毛利率48.8%，同比上升6.8个百分点。主要由于期内毛利较高的民用通信业务实现收入增长。

42.0%

48.8%

2023年中期 2024年中期

23.2%

18.4%

2023年中期 2024年中期

48.9%

55.4%

2023年中期 2024年中期



研发、销售及一般行政费用
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88,865 
83,119 

2023年中期 2024年中期

36,566 37,208 

2023年中期 2024年中期

73,665 

68,914 

2023年中期 2024年中期

研发费用 销售费用 一般及行政管理费用

 研发费用：83,119千港元，同比下降6.5%，期内本集团的研发效率进一步提升；

 销售费用：37,208千港元，同比上升1.8%，与去年基本保持同等水平；

 一般及行政管理费用：68,914千港元，同比下降6.4% ；主要由于本集团期内推进降本增效措施，相关费用有所降低。

单位：千港元 单位：千港元 单位：千港元



息税前溢利
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除息税前溢利3,627千港元，同比上升5.2%，其中，除其他收入下降及费用节省之外，其他主要变动项目如下：

 应占合营企业及联营企业业绩 期内收益2,429千港元，同比下降73.1%。主要由于主要由于本集团合营公司地铁科技利润减少所致；

 减值 本期计提应收账款及合同资产减值864千港元，上年同期计提资产减值3,214千港元；

 其他 主要包括其他金融资产友道科技和基石慧盈的公允价值变动。

单位：千港元



1,561 1,681 

69
66

2,708 2,644 

171 161

非控股权益

股本及储备

非流动负债

流动负债 1,586 1,570 

2,922 2,982 

2023年12月31日 2024年6月30日

流动资产

非流动资产

资产负债及资金周转
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2023年12月31日 2024年6月30日

净资产（百万港元） 2,879 2,805

资产负债率 36.2% 38.4%

速动比率 1.5 1.4

应收账款周转天数
（含票据）

378天 699天

应收账款周转天数
（不含票据）

318天 607天

应付账款周转天数 330天 653天

存货周转天数 139天 281天

(百万港元) 资产 负债 权益总额

2023.12.31 4,509 1,630 2,879

2024.6.30 4,552 1,747 2,805



现金及现金流
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 期内，公司现金流情况持续改善，其中，经营性现金净流出约港币4.1百万元，较去年同期减少港币约46百万元，主要由
于期内回款有所好转。整体来看，公司流动性保持稳定、健康状态。

单位：千港元



主要盈利指标
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0.2%

0.4%

2023年中期 2024年中期

0.3% 0.3%

2023年中期 2024年中期

0.24 

0.46 

2023年中期 2024年中期

净资产收益率（ROE） 资本回报率（ROIC） 每股盈利（EPS）

 注：ROE=归母净利润/平均归母净资产；ROIC=
净利润+财务费用
净资产+有息负债

单位：港仙
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面临的市场和环境
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2024年
发展环境

2024年上半年，全国铁路完成固定资产投资人民币

3,373亿元，创历史同期新高；新增城轨交通运营里

程194.06公里，预计全年新增运营里程超800公里。

2024年上半年，全国城市轨道交通客运量约为156.64亿人

次，较上年同期增长14.8%；北京轨道交通路网客运量约

17.58亿人次，较上年同期增长7.8%，同比恢复至历史同

期高点水平的92%。

本集团主要客户近年来为提升经营管理效率，采购的

降本增效要求日益提升，对本集团的利润空间造成挤

压。

本行业采购节奏与政策相关性较高，本集团订单拓展

受到业主采购规模波动影响，新项目获取难度有所增

加，市场竞争环境激烈。

行业需求呈现复苏势头

轨交市场竞争加剧

城轨客流持续恢复

利润空间持续承压



总体经营情况
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 2024年上半年收入约港币469.0百万元

 权益股东应占溢利约港币9.6百万元

 毛利约港币189.7百万元

 毛利率约为40.4%

车载PIS业务连续八年保持行业第一

新签及中标金额人民币8.3亿元

研发费用约港币83.1百万元；
有序推动15项科研项目研发、8项创新产品落地
转化；
重点完成“智慧东坝出行服务关键技术及应用研
究”课题验收。

中国业务覆盖28个省市自治

区及特别行政区、55座城市

（新增唐山），一线城市及新一线

城市覆盖率100%。

海外业务覆盖19个

国家(新增埃及、荷

兰、智利)、 30座

城市。

核心专利

141项

软件著作权

599项

在手订单（港币亿元）

1 业绩稳健 3 在手订单充足

2 市场排名 4 市场拓展

5 科研工作高效

27.7

25.3

2024年上半年

2023年底

1



本集团秉持既有战略方向，以研发创新为立身之本，以成就客户为核心使命，坚持价值思维、效益导向、产品驱动，巩固“3+2”

业务格局，聚焦三大核心业务，并实施配套保障举措，持续提升产品竞争力和服务水平。

民用通信业务

智慧工地 智慧管廊

智慧园区 智慧微中心

智慧枢纽

车地一体化PIS系统、综合监控

智慧乘客服务系统、香港智能卡自动收费系统

乘客信息智能运维服务系统
弱电、通信等专业集成

自动售检票系统(AFC、ACC)

线网指挥中心（TCC、COCC）

轨道云、城轨大数据

战略布局

16

智慧基础设施业务

智慧乘客信息服务业务

数据与集成服务业务

战略格局



重点面向乘客出行应用场景，主要产品包含车地一体化PIS系统、智慧乘客服务系统、综合监控等产品及解决方案。

分部业务-智慧乘客信息服务
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海外
新签
及中
标

 海外市场拓展：上半年，海

外新签订单约人民币5千万元。

在手订单约人民币1.7亿元。

 国内市场份额：华启智能公

司城轨车载PIS项目市场份额

连续八年保持细分行业第一。

 苏州地铁6、7、8号线项目完成小批量启动，进入现场调试阶段。

 成都地铁资阳线、13号线、30号线等项目基本完成供货，进入调试阶段。

 北京地铁13号线完成出厂验收，准备批量备货。

重点项目实施情况

 中标昆明地铁12号线首期大修项目，金额人民币3,200万元。

 中标济南地铁6号线项目，中标金额人民币5,085万元。

国内部分新签及中标项目

 签约埃及开罗4号线LCD显示屏项目，金额人民币1,878万元。

 签约CAF荷兰NSDD双层车显示系统项目，金额人民币2,321万元，首次将公司

产品推广进入西欧轨道交通市场。

 中标智利梅里皮亚乘客信息系统工程项目，金额人民币1,671万元。

海外部分新签及中标项目

业务亮点



 中标绍兴市城市轨道交通1号线工程支线运营筹备生产性物资采购项目，约人民币

1,776万元。

 北京轨指中心大数据中心数据仓库更新改造项目工程采购，约人民币790万元。

国内部分中标项目

分部业务-数据与集成服务
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 绍兴轨道交通1号线弱电总集项目支线3站按期保质完成。

 天津地铁7号线项目AFC设备采购与供应项目。

重点项目实施情况

 签约沈阳地铁3号线一期AFC项目，项目金额约为人民币7,790万元。

 签约北京轨道交通AFC2.0系统项目，项目金额约人民币3,351万元

 签约京港地铁新版第五套人民币识别改造项目，项目金额约为人民币579万元。

国内部分新签项目

 市场开拓：数据与集成服务业务

首次拿下沈阳市场大型AFC项

目，市场影响力持续提升。

 技术革新：中标《北京轨道交通

智慧票务系统绿色低碳运行示范

应用工程》以及《北京轨道交通

新一代AFC系统工程》，充分发

挥在云计算、微服务技术的应用

经验。

主要面向地铁业主单位运营管理应用场景，业务涵盖AFC、ACC、TCC、COCC等产品以及弱电及通信专业集成服务，并提供

轨道云、城轨大数据等智慧化的软硬件产品及服务。

业务亮点



 增值服务增长点：明确有线网络、算

力带宽、移动连接、数据服务四大增

值业务发展方向，大力探索算力服务、

物联网、园区专线服务等新市场。

 开拓智慧消防业务：北京城市副中心

站综合枢纽气体灭火系统设备实施项

目，本集团首次进入智慧消防领域，

推动了枢纽和轨道消防国产化进程。

分部业务-智慧基础设施业务
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 签约大兴机场高速公路智慧管控平台升级项目。

 签约北京城市副中心站综合枢纽气体灭火系统设备实施项目。

 推进北京地铁3号线、12号线共计30个车站民用通信配套设施及4G传输系统建

设。

 成功签约3项园区专线服务项目，为客户提供定制化的信息通信解决方案。

民用通信业务

“智慧+“业务

以北京轨道交通民用通信传输系统投资运营为核心，同时基于大数据、人工智能等技术为客户提供”智慧+“服务。

业务亮点



研发创新
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 2024年上半年，本集团科技研发投入约港

币83.1百万元，内集团整体研发效率提升。

 2024年上半年，累计获得专利141项，累

计获得软著599项。

优化研发节奏

建立《产品管理办法》《科研项目管理办

法》《科研奖励实施细则》《产品管理委员

会管理办法》《技术管理委员会管理办法》

等制度，规范公司产品与科研管理工作规范

化、标准化、流程化，优化工作程序，加强

风险管控，提高决策效率。

完善产品与研发体系

完成“智慧东坝出行服务关键技术及应用研

究”课题验收工作，主要是基于低碳交通体

系建设与“双碳”目标背景，推动城市交通

系统实现智能化、绿色化。

科研项目保质验收

聚焦三大业务板块，推进共8项创新产品于项目中落地转化。

智慧乘客信息服务板块

 一体化列车智能分析主机V2.0，进一步提升系统对车厢拥挤度、乘客异常行为、司机驾驶行为分析的精准度，已于宁波地铁3号线落地转化。

数据与集成服务板块

 智慧运维管理平台V1.3，全面提升该平台故障管理、诊断和应急处置的能力，未来将应用于北京城市副中心枢纽资产运维项目。

智慧基础设施板块

 智慧园区平台V1.0，首次实现集成综合感知、安防中心、服务中心、平台管理四大核心功能于一体，目前已在京投公司园区落地应用。

产品应用



资本运营
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2024年，本集团以完善产业布局，做强产业生态为目标，持续加强被投企业投后管理力度，重点关注被投企业的战略决策、团队建设、

管理方式、产品服务等方面，通过输出多维度系统性的赋能解决方案，实现业务协同发展和资本增值。

移动支付，投资5000万元，持股9.59%
 如易行旗下亿通行APP注册用户3968万人，较上年同期

增长超过10%，其所开展的互联网平台业务占北京轨道交
通全路网过闸量保持在63%。

 不断优化功能和产品线，持续探索与北京地铁、96123以
及抖音和滴滴等平台的深度融合，为乘客提供“一码通乘
”式的便捷服务。

培训系统开发，投资3000万元，持股7.14%
 以「研产销一体化」模式加强客户关系，打通交通运输行

业企业教育上下游资源，积极打造横跨产业和教育的平台
型公司。

 举办多项国家级、行业级和省级赛事，持续扩大公司影响
力，为后续新产品销售夯实基础。

连盈基金，投资2500万元，持股8.39%

慧盈基金，投资2500万元，持股5%
 两支基金陆续进入投资回收阶段，上半年按计划实现了部

分项目有序退出，获得了合理投资回报。

单位：人民币元

地铁运营，投资2.45亿元，持股49%。

 持续保障北京地铁首都机场线、京外杭绍线和绍兴地铁1

号线平稳运营，扎实推进地铁机场线车辆段改扩建、增购

车辆、厂修等项目实施落地，进一步提升服务质量。

 上半年，京城地铁营业收入和净利润同步增长，盈利能力

有所提高。

维修维护，投资1470万元，持股34.3%

 巩固AFC运维和系统集成主业基础上，继续加强自有新产

品在外部业务扩展，深度参与首都机场线智慧化课题，以

科技创新助力北京智慧地铁建设。

智慧城市，投资640万元，持股32%

 紧密跟进北京城市副中心枢纽等多个项目，并大力投入项

目方案论证软件开发等前期工作，为项目顺利落地奠定基

础。
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展望·面临机遇
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城市轨道交通获批数量、获批里程较上年同期均有上涨。

 上半年国内城轨项目及市域/城际铁路获批数量为13条，较上年同期增加2条，总里程612.2公里，较上年同期增加179.1公里。

行业需求规模保持旺盛

国内生产总值较上年同期增长5.0%，基础设施投资较上年同期增长7.2%，高于其他类型投资增速。

中央高层会议释放出推动经济高质量发展、支持全面创新、推动高水平对外开放等一系列积极信号。

宏观环境长期稳定

维修维护和更新改造为主的存量市场份额正在逐步增加，为行业注入了持续增长力。

 城轨车载PIS细分市场为例，2023年中国国内更新改造需求占整体市场需求比例较“十四五”初期提升约9个百分点。

行业需求结构带来持续增长力



展望·风险挑战

地铁业主、整车厂的需求多样化，且呈现地域性采购趋势，对集团业务布局和服务模式提出挑战。

√ 注重与地方产业生态交叉融合，优化资源配置，强化与当地合作伙伴的战略协同，提升业务响应速度和服务质量。

业务环境变化风险

外部环境复杂，存在的不确定性，可能带来贸易、金融市场波动等问题，引发连锁反应，对投资氛围造成冲击。

√ 密切关注外部形势政策变化，不断调整应对策略，提升企业抗风险能力。

宏观经济波动风险

轨道交通行业技术应用迭代迅速、创新应用的不断涌现，对技术研发和产品更新提出了更高要求。

√ 紧跟技术潮流，保持高水平研发投入，加速技术转化和应用创新，保持在激烈市场中的竞争优势。

技术竞争风险
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后续经营策略

集团将继续深化「3+2」业务布局，精准施策推动各项业务高质量发展。

未来，将聚焦项目实施、市场拓展、产品升级及资本运营四大方向：

 项目实施：针对重点项目，提升精细化管理水平，精准识别并有效满足客户

需求，确保项目按时保质完成；

 市场拓展：依托集团平台优势，整合资源，加速国内外市场业务布局，拓宽

业务范围；

 产品升级：持续加大研发投入力度，注重科技型人才引进与培养，强化技术

创新内生动力，加快技术成果转化应用，提升核心竞争力；

 资本运营：采取差异化赋能策略，引导投资企业聚焦核心领域，专精式发展，

强化财务、合规、审计等内部管理，提升协同发展效能

市场拓展

资本运营

项目实施

产品升级
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问答环节
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